
Dans un contexte où les entreprises industrielles doivent conjuguer performance commerciale,
réactivité et responsabilité sociétale, le pricing devient un levier stratégique majeur.
DARYL présentera comment son système agentique métier, fondé sur l’IA générative et la collecte
multimodale (texte, voix, photo), transforme le cycle de vente B2B :

Qualification immédiate du besoin client dès le premier rendez-vous grâce à l’interprétation
des données terrain.
Simulation technique et budgétaire en temps réel, intégrant contraintes normatives,
environnementales et économiques.
Génération automatique d’offres commerciales standardisées et transparentes, permettant
un pricing juste, traçable et aligné avec les enjeux de sobriété numérique et de confiance.

Au-delà du gain économique, DARYL démontrera comment le pricing assisté par IA peut favoriser
un usage responsable de la donnée, réduire les délais de décision et les erreurs, et faciliter
l'amélioration d'un modèle à partir de remontée terrain.

Réinventer le Pricing Industriel avec l'IA : de la
qualification client au devis responsable

9h50 à 10h20
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Integrating Climate Sustainability into Real
Estate Valuation under EU Regulation

10h20 à 10h50

In response to the evolving European framework on environmental sustainability such as the
European Taxonomy and the European Central Bank’s guidelines, there is a need to quantitatively
integrate climate and environmental sustainability into real estate asset valuation taking into
account not only market dynamics but also the growing importance of climate-related risks.

Veltis Rating has developed a pioneering methodology around a pricing model that adjusts asset
values based on climate risk exposure. Veltis Rating incorporates a risk adjustment method
derived from asset-level modeling rather than traditional zonal assessments. This enables more
precision, transparency and consistency in pricing by factoring in localized environmental
vulnerabilities, using reliable data sources, data homogenization, performing comparisons
between similar assets and interpreting the economic result. These elements converge in the
creation of a Climate Sustainability Rating, which serves as a traceable and scalable metric for
assessing and pricing real estate assets. By continuously updating risk profiles, the model ensures
that valuations remain relevant in a changing climate landscape.
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11h05 à 11h35

Pricing strategies for a station-based one-way
vehicle sharing system 

Vehicle sharing systems are among the most promising intermediate transport modes for
promoting environmentally friendly and resource-efficient mobility. A challenge when operating
such systems is to ensure that enough vehicles are present at every station so as to respond
adequately to the demand.  
 
We consider a version of such a system that is station-based and one-way, like Velib. We assume
the rebalancing exclusively performed by the users and achieved by inciting them to sometimes
modify their destination stations through pricing. This pricing can be static, i.e., prices cannot
change over time, or dynamic, i.e., prices can change over time.  
 
We model users’ decisions using a discrete choice model. We propose various strategies, some
statics and some dynamics. Some of these strategies rely on the marginal interpretation of duality
in linear programming. Concrete examples and preliminary tests conducted through simulations
show that finding efficient pricing strategies is a real challenge. We also propose a priori bounds,
formulated as mixed-integer linear programs, on how efficient pricing strategies can perform. 
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11h05 à 11h35



Pricing algorithms: a key enabler for peer-to-
peer energy trading and energy usage
optimization within energy communities

11h35 à 12h05

Peer-to-peer (P2P) trading enables innovative local market structure creation, which could lead to
benefits such as the increase of local energy consumption, distribution network loss reduction
and additional revenue streams for prosumers involved. For a successful implementation,
transaction prices determination and market simulation and clearing processes need to be
implemented. For that, pricing algorithms represent an effective approach, specially, in
community-based market environments where peer decision-making can be regarded in
collaborative manner. This communications aims to provide a comprehensive description of some
of the pricing algorithms developed, implemented and validated by Tecnalia’s team in different
projects, as well as to share key lessons and experiences gathered. 
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Un cadre fondé sur la causalité et la structure
communautaire pour la prévision de séries
temporelles de produits

12h05 à 12h35

Les modèles de prévision dans le commerce de détail échouent souvent à capturer les
dynamiques concurrentielles telles que la cannibalisation des ventes, ce qui entraîne des insights
stratégiques sous-optimaux. Les méthodes traditionnelles de regroupement par corrélation pour
les séries temporelles multivariées ne parviennent pas à distinguer la causalité de la corrélation,
conduisant à une détection de communautés sous-optimale. Nous proposons un cadre novateur
qui modélise explicitement les interdépendances entre produits pour une prévision robuste des
parts de marché. 
Notre méthode utilise la découverte causale pour construire des graphes causaux orientés en
identifiant les frontières de Markov, offrant des garanties théoriques pour une sélection optimale
des variables. Nous développons ensuite un réseau de neurones graphique tenant compte des
communautés (CA-GNN) qui optimise une fonction multi-objectifs combinant l'apprentissage
contrastif supervisé avec la préservation de la structure communautaire. 
La validation expérimentale démontre des améliorations significatives des métriques de détection
de communautés et une précision de classement supérieure pour les tâches de prévision
stratégique. Notre cadre intègre la découverte causale avec des réseaux de neurones graphiques
tenant compte des communautés, permettant de nouvelles applications à la prévision de séries
temporelles multivariées, avec des applications s'étendant au-delà du commerce de détail à tout
domaine nécessitant une analyse de séries temporelles tenant compte de la structure.  
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Un équivalent « bid-price » pour l'achat de lots
en téléphonie de seconde main

12h35 à 13h05

Dans le métier de la seconde main il se dit que le sourcing est le nerf de la guerre. C’est en tous
cas un des éléments clefs pour maintenir les marges et assurer du volume régulier en boutique. Si
les retours des particuliers, au compte-goutte et en boutique, sont difficilement pilotables, il n’en
va pas de même pour les achats de lots auprès de déstockeurs. Sur leurs sites, des enchères
apparaissent au fil de la journée, avec des lots de produits (téléphonie, ordinateurs, consoles, …)
pouvant aller jusqu’à plusieurs centaines d’unités. Ces lots sont à prendre – dans leur intégralité -
ou à laisser avec éventuellement une surenchère pour tenter de l’emporter sur d’autres
acheteurs. On y paye cash.  
Le lot est constitué de N produits, aux quantités respectives Q_1, …, Q_N. On considèrera, sans
perte de généralité, que l’état d’usage du produit est pris en compte dans sa typologie. La
question que l’acheteur professionnel de la société S se pose est la suivante : « pour le prix global
du lot L, et les quantités Q_i, connaissant pour chaque produit, mes écoulements prévisionnels,
mes arrivées prévisionnelles, mon stock existant et les possibilités d’achat à d’autres brokers
prévisibles, est-ce une bonne affaire ? ». Les produits « rares », où la société S est en pénurie, sont
certes une affaire, ils partiront vite, mais les produits déjà en excès, vont venir alourdir le stock,
impacter la trésorerie et se dégrader au fil de leur obsolescence. A un instant donné, la petitesse
des stocks en boutique (les ruptures y sont très fréquentes) induit une volatilité forte et des
déséquilibres significatifs entre boutiques et familles de produits.  
En nous inspirant de plusieurs mois de données de la société Easycash, leader français de la
seconde main en point de vente, nous montrerons qu’une approche de type « Bid Price », inspirée
du revenue management, peut s’adapter et permettre une consigne simple pour aider
instantanément à la décision de l’acheteur. Des simulations sur plusieurs mois d’activité
montreront la supériorité de cette politique sur des approches classiques en seuil de stock ou en
estimation de marge. 
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